Dificoro BizManager

COTIZACION

¢POR QUE USAR BizManager CRM?

PORQUE PUEDES AUMENTAR TUS VENTAS ENTRE UN 15% A 30%!

Usuarios Cantidad
Vendedores 3
Jefes 1
Receptor whatsapp 1
Total usuarios 5

Cantidad de Facturacion Facturacion Total Total Anual

vendedores mensual por ADICIONAL adicional facturacion
vendedor  por mes con mensual todo BELITElTEI KT [e}
(Bs.) BizCRM por el equipo el equipo (Bs.)
vendedor
4 41.760,00 8.352,00 33.408,00 400.896,00 I3
Inversion ler afio: 14.059,20 Bs.

Un mejor control puede lograr que el asesor venda una unidad adicional lo que significa que la inversion es
insignificante comparada con el dinero generado.

Inversién Bs. por usuario / mes 125,28 = 1,5%
Venta Bs. adicional generada 8.352,00

Ademas tendras:

+ INFORMACION EN TIEMPO REAL de lo que estan haciendo tus vendedores

+ INFORMACION PARA LA TOMA DE DECISIONES, que si no se toman en el momento correcto, costaran miles
de ddlares a la empresa.

+ PLAN DE TRABAJO con la comparacién de lo planeado y lo realizado. Evitar pérdidas de tiempo por
desplazamientos de zonas distantes

+ EFICIENCIA DE LAS VISITAS VS. FACTURACION, analizar si la cantidad de visitas justifican la facturacion.

+ PROYECCION DE INGRESOS

+ AHORRO DE TIEMPO, los vendedores y supervisores no necesitan invertir 2 6 3 horas para hacer los reportes.
BizManager los procesa automaticamente en tiempo real. (BUSINESS INTELLIGENCE - BI)

+ HISTORIAL DE VISITAS A CLIENTES Y MUCHOS OTROS REPORTES para aumentar las ventas.

+ Permite reducir la cantidad de vendedores porque se aumenta la eficiencia



COTIZACION en USS
SERVICIO EN BIZ-MANAGER.COM

BizManager para aumentar las Ventas!

Cliente: AYMCOMSAC
Solcitada por: Martin Taboada
Fecha cotizacién: 08-may-23
Tipo de pago: Suscripcidon Anual BizCRM Plan Imperium

Duracién: 12 meses
Fecha: 8-May-23 al 6-May-24
RESUMEN DE SERVICIOS Inversion USS
1. SUSCRIPCION POR USUARIO (El pago es por usuario y por mes) 1.080,00
2. IMPLEMENTACION LLAVE EN MANO (30 horas, en 1 mes) - OPCIONAL 400,00
3. CAPACITACION (8 horas) - OPCIONAL 240,00
4. SOPORTE -
5. DESARROLLO Y PERSONALIZACION -
6. ESPACIO EN EL SERVIDOR PARA ARCHIVOS DE PROFORMAS Y CATALOGOS -
7. NUEVAS ACTUALIZACIONES -
8. SERVICIOS DE ENV{OS MASIVOS -
9. CONEXION CON WHATSAPP API 300,00
TOTAL INVERSION 2.020,00
Afos Cantidad de usuarios Inversion US$ Mensual US$
ler aio 5 2.020,00 168,33
2do afio 5 1.080,00 90,00
3er afio 5 1.080,00 90,00

1. SUSCRIPCION POR USUARIO (El pago es por usuario y por mes) Monto USS$
Plan Precio us$ por Cantidad Meses Inversion Anual Inversion

Usuario / mes usuarios mensual
trperivm-mensual 22,60 5 3 —316,66 ———31326,60 -
Imperium pago anual 18,00 5 12 90,00 1.080,00 1.080,00

1.320,00 es el precio inicial. BONO GRATIS (Planes anuales) de 15 a 12 US$/mes por usuario. Ahorro US$ (240,00)

2. IMPLEMENTACION LLAVE EN MANO (30 horas, en 1 mes) - OPCIONAL
(*) Implementacion: seguimiento a vendedores y jefes (1 mes) Precio inicial: 1.200,00 (800,00) 400,00
Definicion de politicas de remuneracion para que la implementacion sea exitoso y se refleje en las ventas
Definicion del embudo de ventas (Pipeline)
Creacion de las metas KPIs de los vendedores.
Participacion 1 vez a la semana en comités de ventas
Revision semanal y mensual que las ventas existan en los reportes
Reunion con jefes y gerentes para ver avances e informes
Revision diaria, semanal y mensual del avance y notificacion a usuarios de su rendimiento
- OPCIONAL
Capacitacion presencial (Arriba de 20 usuarios, 6 horas) Precio inicial: 240,00 [N 240,00
Capacitacion a jefes y gerentes en uso de informes (2 horas)

Soporte y consultas gratuitas sobre el uso para planes que tienen igual o0 mas de 5 usuarios (en horario de oficina) -

Todo desarrollo o personalizacion requiere un presupuesto adicional O_ -



Espacio disco duro en el servidor 0 GB 10 USS/mes -

Vendedor Cotizaciones x Mb dia x Mb dia Mensuales Mb Anuales GB
vendedor cotizacion
5 5 3 75 1500 18.000,00 18
7. NUEVAS ACTUALIZACIONES Monto

Las actualizaciones para el plan contratado son gratuitas. -

8. SERVICIOS DE ENVIOS MASIVOS Cantidad / mes uss uss Monto
Mailing masivo 15000 al mes 0 30,00 - -
Remarketing 0 40,00 - -
Whatsapp masivo 0 50,00 - -

a) Licencia del conector whatsapp API por niimero
* Licencia conector proveedor whatsapp API (cliente paga directo) 12 25,00

b) PAGO POR CONVERSACION. WHATSAPP API. Una conversacion se

entiende como la interaccidn entre el cliente y la empresa en un

tiempo de 24 horas medidas desde el primer mensaje de cualquiera

de las partes. (en caso que el agente o chatbot envien mensajes

consecutivos sin respuesta se factura

por cada mensaje)
* Consumo por mensajes whasapp (cliente paga directo a facebook)

e) INSTALACION SERVICIO WHATSAPP API. SE PAGA UNA SOLA VEZ. 0 300,00

Comprende 1) la creacién de los conectores en la nube, 2)

capacitacion del software a vendedores y jefes. 3) ayuda a los

clientes en la matricula del nimero de su linea corporativa ante

facebook (whatsapp) para obtener la

conexion directa a Whatsapp integrada a la herramienta 4)Pruebasy

puesta a punto de los pardmetros de red en nube para garantizar la

calidad del servicio. 5) Asesoramiento en el analisis y configuracion

en las respuestas rapidas.

TOTAL INVERSION pago anualizado uss 2.020,00
Bs. 14.059,20

300,00

Descuentos especiales (800,00)
Descuentos por suscripcién anual (240,00)
Total descuentos US$ (1.040,00)

OFERTA ESPECIAL (Bono de 800,00 US$ hasta el 04 de mayo de 2023 para el
uss 2.020,00

pago anualizado




SERVICIOS ADICIONALES

Soporte, entrenamiento y asesoramiento Forma de Inversion
suscripcion adicional

USS$/hora

Entrenamiento a través de canal en Youtube gratis
Soporte via whatsapp gratis
Arriba de 20 usuarios, 2 horas de capacitacion via videoconferencia Anual gratis
Capacitacion presencial (Arriba de 20 usuarios) Anual 30,00
Capacitaicién para nuevos usuarios Anual 30,00

(*) Implementacién: seguimiento a vendedores y jefes Anual 40,00
Asesoramiento andlisis de metas a cumplirse, rendimiento por vendedor, eficiencia de campafias 40,00

(*) Si la empresa tiiene una profesional con experiencia en CRM, este puede impllementarlo. En caso que no dispongan de este
profesional, se deberia contemplar este item de implementacién dentro del presupuesto.

Forma de Pago:
100% con transferencia bancaria.
O pago con tarjeta de crédito o débito

DATOS PARA TRANSFERENCIA BANCARIA
Banco Bisa S.A.

a nombre de IFICORP S.r.l.

# cuenta en Bolivianos: 4113720013



Tu empresa puede estar perdiendo mas de 20.000 USS$ al afio por ineficiencias.

Valdria la pena invertir ya USS 2.020,00 y pasar esos 20.000 USS o mas como Utilidad?
Pérdida x dia Pérdida x mes

Pérdida minima 20.000,00 = 55,56 1.666,67

Dias 360
Inversion x usuario / mes Inversion mensual CRM
15,00 75,00

Por 15 USS$ por usuario

Cuales son tus posibilidades y beneficios al tener BizManager CRM?

1ro: que por lo menos venda un producto mas de los que vende, pero seguro vendera mucho mas!
2do: que sepas que hace el vendedor en la mafiana y en la tarde, y el vendedor al ser conciente que
vos como gerente lo sabes, si antes el vendedor trabajaba solo un 70% y ahora trabaja un 100%,

sera que vendra mas?

3ro: Si en este momento quieres saber que estan haciendo, y tener un reporte en tiempo real,

si es que estan trabajando o perdiendo el tiempo, éte seria de gran utilidad? Este tipo de informacion
justamente es la te da BizManager CRM!




am BizManager-

¢ Cuanto gastas en
cafe al dia?

4 USS"pordia
120 USS por mes
15 USS. al mes por usuario

BizManager-

Supongamos que tu trabajador trabaja
un 70% del tiempo... y le pagas 500
USS/mes

Ahora trabaja el 30% que faltaba 150 USS
Inversion BizManager CRM -15 USS
No estas botando al mes 135'USS




